Elsevier Via uw site verkoop je je huis zonder makelaar. Vindt u makelaars overbodig?

Dekkers: ‘Er is ruimte voor service waarvoor je extra betaalt en voor kosteneffectiviteit. Tegenwoordig verkoopt 10 procent van de huizenbezitters zijn woning zelf, overweegt 45 procent dat en schakelt 35 procent een makelaar in. De woningpresentaties van makelaars zijn echter vaak eenheidsworst. Toen ik vijf jaar geleden mijn eigen huis wilde verkopen, wilde ik dat op een persoonlijkere manier doen. Ik registreerde het webadres fraaiewoning.nl en verkocht mijn huis zo binnen drie weken. Daarna heb ik honderden vergelijkbare domeinnamen gekocht en ben ik Huizenpartner.nl begonnen.’

Elsevier Hoe gaat het verkopen van een woning in z’n werk?

Dekkers: ‘Verkopers kiezen één van onze circa duizend domeinnamen, bijvoorbeeld mooiappartement.nl. Ze maken zelf een beschrijving van hun woning en plaatsen eigen foto’s. De advertentie plaatsen we niet alleen op mooiappartement.nl, maar ook op woningsites als Funda. De verkoper leidt potentiële kopers vervolgens zelf rond. Uit onderzoek en uit reacties van kopers blijkt dat zij dat prettig vinden, omdat het persoonlijker is. Ook heeft de eigenaar alle tijd, in tegenstelling tot een makelaar.

Elsevier Wat kost dat?

Dekkers: ‘De advertentiesite kost 35 euro per maand. Daarnaast kunnen klanten kiezen uit drie pakketten, met onder meer extra advertenties, vanaf 195 euro.

Elsevier Via verschillende sites kun je zelf je woning verkopen. Waarom zou je kiezen voor huizenpartner.nl?

Dekkers: ‘Via Huizenpartner staat een woning gemiddeld 2,9 maanden te koop, tegenover 6,7 bij de reguliere makelaar. We adverteren slim: onze webadressen zijn gemakkelijk te onthouden. Bovendien  maakt de persoonlijke beschrijving van de eigenaar huizenpartner.nl geen prikbord met duizenden woningen. We maken elk huis speciaal.’

